Les signaux d’activité comptent

Activité récente + Contenu pertinent = Un meilleur taux de réponse

Multiplier par 12 les taux de réponse de vos email
marketing en ciblant des prospects actifs

Le récent test de TechTarget portant sur plus de 6,5 millions d'e-mails marketing montre
que vous obtenez une performance maximale lorsque vous ciblez des prospects :

» Qui ont recemment recherché des solutions sur votre marché
» Avec un message qui correspond parfaitement a leurs besoins technologiques

spécifiques
Le taux de réponse aux courriels est multiplier par 1 2
lorsque vous ciblez des prospects recemment actifs avec
un message pertinent
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Le taux de réponse aux courriels est multiplié par 5
= Réponses multiples lorsque vous envoyez des courriels a des prospects
quiont réecemment recherché des solutions sur votre
marché.

En savoir plus, sur comment les prospects actifs de Priority Engine
Te chTarget continuent de surpasser les listes de contacts traditionnelles. Visitez le

site techtarget.fr/produit/priority-engine
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